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CubeServ & Business Intelligence

B CubeServ Group
B st eine schweizerisch-deutsche Unternehmensgruppe
ist SAP Service Partner

[ |

B bietet Prozess Know-how aus vielen Branchen

B stellt Gesamtprozess Know-how aus mehr als 200 Bl-Projekten
[ |

ist auf strategisches Informationsmanagement spezialisiert, und
damit
B der Partner fir Realisierung, Beratung und Coaching von Business
Intelligence-Lésungen und ASP Services
B pradestiniert fir Business Intelligence-Lésungen auf Basis der SAP-
Werkzeuge, wie z.B. SAP BW, SAP SEM, SAP Enterprise Portal

Roger Klaus, CubeServ AG

CPM Definition nach Gartner Group

B CPMist ein Konzept fir den strategischen Einsatz von Business
Intelligence (BI) Lésungen (Analytische Applikationen).

B CPM sind Methoden, Messgrossen, Prozesse und Systeme zur
Uberwachung und Steuerung der Performance von
Unternehmungen.

B Ziel des CPMist es, alle operativen Massnahmen optimal auf die
Unternehmensziele und somit auf die Unternehmensstrategie
abzustimmen.

B Die Auswirkungen der operativen Massnahmen sollen eine
positive Geschéaftsentwicklung nachhaltig beeinflussen und sich
im Ergebnis niederschlagen.
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Von der Strategie zu Massnahmen
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Integration von Taktischen Systemen
und Unternehmensfiihrungssystemen

Strategische IT Welt / Business Intelligence / Analytische Appl. / Data Integration / OLAP
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Mission Statement Status & Trackin. Planung Méarkte Reporting Markte GuV-Planung Finanz Reporting

Fernost: Absatz/Umsatz/Direkte Kosten {Rolling Forecast)

Seite: M Beenden| Aktualisieren MNavigation: Mittel-Europa| Mordamerika| Sonstige

Plan: Planhasis erstellen| Umwerten Fernnst”—fm‘ | Absatz/Umsatz| Saisonalisierung Dirskte Kasten|
Erfassungslayout Parameter fiir Saisonalisierun S e S P—— L I
| Markt |Poo01 [Femost | L
| ikalenderjahr/ Manat| 04.2003 | APR 2003 |
Absatz| Umsatz (Mio Direkte Kosten
(000) CHR) {Mio CHF)
Mai 2003 95 3258
Juni 2003 95 388 | 358 |
Juli 2003 95 3788 3258
August 2003 95 3788 3258
;uua C [ a5 | arag| | 3258
Oktober 2003 || 95| | 3788 | 3258)
;'um : [ a5 | 378.8] | 326,68
ZD;;;'““' [ 189] | 577 | 4884)
Januar 2004 || a5 | 3788 | 3256)
Fehruar 2004 | a5 | 3788 | 3256)
Marz 2004 | a5 | 3788 | 3256)
|Apri| 2004 | as| | 378.8] | 3256) -
=
€] Fertig || |4 mtemet 4

Qs © DB G Paw frecan @ @
QUE!._!._E: Protatyp by CubaServ AG)

Dalance
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Status und Deurteilung
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Ubersicht> Finance > Umsatz & EBITA

[PTEReE| [BSC Key Figures| R @ Periode | 008.2003 =]
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TUI - Investor Relations

KUOHI - 2003 Half Year Results

Hotelplan
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Mission Statement

Management Cockpit Planung Markte

SunnyAir AG: Landkartengrafik (Umsatz)

Geschaftsj./Periode

CoAle) € Januar2003 C Februar2003  C Marz 2003 € Apil 2003

' Mai 2003

L I
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Couni 2003 O Juli2003 % August 2003
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Mission Statement Management Cockpit Planung Markte Reporting Mérkte GuV-Planung Finanz-Reporting
SunnyAir AG: Landkartengrafik (Umsatz): Umsatzanteile
Geschaftsj./Periode
€ jale) © K4OD12003 € KADO22003 © K4D032003 € KADO42003 € KeO052003 € KAWDB.2003 ¢ K4O7.2003 & K4/08.2003
Region Umsatz Ist Umgatz Plan Umsatz .
Umsatzanteile

Califoria 2,600,000 CHF| 13,500,000 CHF 193 %

Mantana 2200000 CHF | 6.500.000 CHF BE%

New Mexica 1.500.000 CHF | 7.000.000 CHF 4% 7%

Pennsyhiania 1.000.000 CHF | 1.600.000 CHF 555 %

Washington 1.500.000 CHF | £500.000 CHF B1%

G 8.800.000 CHF| 35.300.000 CHF 249%

1%
7%
25%
[ California O Montana O Mew Mexico O Pennsylvania O Washington
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Io iner. Personnel fluctuation
Bl Act. Jan. 2001 GC [ Bd. Jan. 2002 GC : [P —
ELIE U, b Jmpl.bonus system @l g [Ces=na 650 (Citation] [KI2001002] [ive tiategarie]
200000000 - - - ERERER By [Cesna 650 (Gitation)[KNZ00000Z] e tkategoric]
Bl g [Cesna 540 (Citation][Gesch it iPeriads]
150000000 - - a, [UNKNOWN][KD200 1002 ] [Wie teategorie]
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100000000  -- - FEEEE - - oo
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Nt Income(-JLoss(+)

Het Sales
& Kennzahlen Datumerterion ~ Erlés und Dackungsbeaitrag Dotumengion
__________________ Geschifls./Periode  Erliéis DB abs. DE rel.
M Operating Profit Actual B Operating Profit Target | Cessna 560 (Chati Januar2001 2568205 CHF  631.334 CHF 24801
5000000 10 UNKNOWN ! Februar2001 4618752 CHF  1.417.233 CHF @041
|0 Cessna 441 (Conquest | M 2001 3400350 CHF 230783 CHF  584%
S000000 === === == == == === mmmmommmosooooooe s | Cessna 525 (Cleation Gesamtergebnis  11094.308 CHF  2.279.350 CHF [[E0EIGI
| [0 Hauker 8004
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2000000+ -~ -+ -~ R |0 Cessna 40 (Ciration
1000000 -~ - -~ o]l B
N 2l |
€] (Noch L Objekt) Bid hitp: /622,208, 254:808 1 [scriptsjwiatejWebRFC/?_fUnction=WEBQUERVE~-SESSION=T14:itabs001:0000.016e.503C NN | | |9 ntemet A

Einfacher Report

2 SAP Enerprine Portal 5.0 - Micresolt Intermnet Explorer
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CubaSar Investor Ralationship
Quartalshenchte 02 2004
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Entwicklung Beraterka)
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Vimcemimen Egger Egoer

Region Mettourmnsatz |st|Mettoumsatz Plan|Mettoumsatz |Mettoumnsatz (DB 1l st DEIlPlan DB DB
J Abw. ahs Abw rel Abwe abs Abw. rel
Hamhurg 240940 USD 128 248 USD 112,692 USD 879 % [172.409 USD| 94 113 USD| 78296 USD| B32 %
Hessen 135,235 USD 46,853 USD| 88382 USD 1886 %| 93.708 USD| 33.510 USD| 60.199 USD 1796 %
Delaware 210794 USD 149,199 LUSD| 61.585 USD 150.027 USD (106,293 USD | 43.729 USD
llinois 150,643 USD 93175 USD| &7 457 USD B1,7 % |106.656 USD| B6.785 USD| 39.665 USD| 897 %
Mews York 124.285 USD 32006 USD| 92279 USD 2883 %| 57506 USD| 21934 USD| 65572 USD) 2990 %
Pennsylvania 166.912 USD 93284 USD| 83619 UED 1004 % 119.072 USD| 57 660 USD| B1.412 USD[ 1065 %
Gesamtergebnis| 1.028.809 USD 532775 USD|496.035 USD 83,1 %|729.379 USD|380.303 USD|349.076 USD| 918 %
b Cuansisbeschte 03 2083 .
¥ Jahesbancht 000 - o e = R
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Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit!

Gerne beantworte ich jetzt Ihre Fragen.
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